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“La Maestria esta

enfocada en los clientes.
Desarrolla las competencias
necesarias de planificacion e
implementacion de estrategias
que garantizan la generacion
de valory el engagement /

de nuestros consumidores”. ¢




ESTRATEGIA DIGITAL:
SOCIAL & MOBILE

MARKETING SIMULADOR
MARKETING
MANAGEMENT

BUSINESS MODEL < .
u n a ENTORNO COMPETITIVO CANVAS * g:{;ﬁ(sl(()gﬂE'fgnATEGmA
Y TRANSFORMACION STARTUPS Y
DIGITAL EMPRENDIMIENTO PLAN INTEGRADO

DIGITAL DE MARKETING

PLAN DE
NEGOCIOS

MARKETING MARKETING PROYECTO DE PLAN

potenciart
EN EL ENTORNO * CUSTOMER DIRECCION PROJECT DE NEGOCIOS

DIGITAL CENTRIC DIRECCION DE MARKETING MANAGEMENT
GERENCIA
DE PRODUCTO

DE VENTAS
DATA DRIVEN
MARKETING

PLAN DE
NEGOCIOS

INVESTIGACION
DE MERCADOS

E INSIGHTS
DEL CONSUMIDOR

GESTION POR

INDICADORES:
OKRY KA * CONDUCTA DEL
= . CONSUMIDOR
DISENO DE LA GESTION DE Y TOMA DE
ESTRATEGIA MARCA Y DIGITAL DECISIONES

COMERCIAL BRANDING

GENERACION
DE VALOR

* CUSTOMER
EXPERIENCE
MANAGEMENT

NEGOCIACION

ENDOMARKETING ESCENARIO

DISTRIBUCION COMPETITIVO

COMUNICACIONES OMNICANAL ;
Y PLANNING DIGITAL  PRICING Y REVENUE ESTRATEGICA [1\[\\[0)Y/:Yed[o] ]
MANAGEMENT NEUROCIENCIA LIDERAZGO Y
APLICADA AL FIDELIZACION EMPRENDIMIENTO
MARKETING

Y ENGAGEMENT

* MARKETING )
SOCIALY INNOVACION Y

SOSTENIBILIDAD DESIGN THINKING

Maestria en Marketing R —
y Gestion Comercial

*Para la modalidad presencial, estos cursos se programan de manera virtual sincrénica.

LEGO® SERIOUS PLAY®

AL

P e

Soy Liliana Alvarado, Doctora en Administracion y Direccion de Empresas, U. Politécnica de Catalufia.Vicerrectora Académica de la UTP, Directora de la

Escuela de Postgrado UTP. Presidenta del Instituto de Transformacion Digital CC-UNI, Autora del libro “Brainketing” y Local Chair de la Neuromarketing Science
& Business Association.




Potencia tu perfil profesional a través de...

* El diseno de estrategias de comunicacién 360°
integrando medios digitales y tradicionales para
lograr un impacto significativo y real en tus
consumidores.

* La creacion de experiencias de valor en el mercado,
mediante estrategias disruptivas centradas en las
necesidades y expectativas humanas, generando
conexiones auténticas con el publico.

Accreditation Council For Business Schools and Programs
A‘WA

ACBSP Esta acreditacion internacional de Estados Unidos asegura la calidad
académica y promueve la mejora continua de nuestra escuela,
ACCREDITED destacando la excelencia en nuestra Maestria en Marketing y Gestién

Comercial, asi como en programas de negocio globales.

* El aprendizaje de las tendencias globales del

mercado, junto a nuestros docentes
internacionales, para tomar decisiones
informadas y competitivas en un entorno en
constante cambio.

* El desarrollo de planes de marketing soélidos y
enfocados en el consumidor, utilizando métricas y
herramientas de neuromarketing para validar
estrategias y diferenciar tu marca con un proposito
claro y auténtico.

Descubre mas AQUI




Master Internacional
(Opcional)*

con la European School of
Leadership (EUSCHOOL) de
Espafia =

st EUSCHOOL

~ = EUROPEAN SCHOOL OF LEADERSHIP

« Quienes participen en esta Doble Certificacion
obtendran un Méaster en Transformacion Digital y
Marketing 5.0 a nombre de EUSCHOOL de Espana.

* El Master es opcional y no esta en la
inversion de la Maestria en Marketing y
Gestion Comercial.



Ademas podras
vivir la experiencia (Opcional)*

Mision Académica
Internacional

con la Universidad KONRAD
LORENZ de Colombia. m=

KONRAD
LORENZ

FUNDACION UNIVERSITARIA

« Quienes participen de esta Mision podran especializarse con la
Experiencia de Inmersion Internacional en el Comportamiento
del Consumidor a nombre de Konrad Lorenz - Colombia.

* La Mision Internacional es opcional y no
esta incluida en la inversidn de la Maestria
en Marketing y Gestion Comercial.




Equipo de profesionales
con solidez académica

tu Futuro,

Pilar Tabja

'.

Carlos Rodriguez

Oscar Carbajal

Master en Gestion de Empresas de Comunica-
cion, Universidad de Navarra (Espafia). MBA,
UPC. CEO de Compulso. Ha sido Gerente
Nacional de Ventas en el Grupo El Comercio. Ha

Maestra en Marketing y Gestion Comercial,
EPGUTP. Ha sido Directora Creativa y Gerente
Corporativa de Comunicacion en Belcorp. Espe-
cialista en Comunicacioén Visual, planificacion e

Ingeniero  Electronico, con Maestria en
Marketing en ESAN y un Marketing Science
en ESIC. Socio y Co - Fundador de la
consultora Consumer Truth — Insights &

iniciadqUl

investigacion de Mercado.

Nuestro estilo
de pensamiento
+ aprendizaje

Nuestra Maestria se enfoca en una metodologia de
ensefianza que integra la gestion de estrategias de
marketing y la optimizacion de la experiencia del cliente
con la evolucion del pensamiento estratégico y la
mentalidad emprendedora, preparando a profesionales
para liderar la transformaciéon en entornos competitivos.

Strategy.

Liderazgo
gue conecta

A través de la metodologia LEGO® Serious Play® se
potencia la experiencia en un proceso de formacién y
transformacion estratégica, innovador y
profundamente vivencial, logrando el desarrollo de
competencias de Liderazgo como Team Building,
Estrategias, Creatividad, Innovacion, Comunicacion,
entre otras.

sido Comercial Partnerships Director en FOX
Latin American Channels.

Cercania
a la realidad

El Simulador de Negocios tiene la finalidad de preparar
a los profesionales para la toma estratégica de decisio-
nes con problematicas reales del mundo empresa-

rial.
«Simulador de decisiones estratégicas
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Universidad Tecnolégica del Pera
Biomimicry Perd

se unen en alianza e incorporan a su malla el taller de

Biomimicry

LaCreatividad

vlaNaturaleza al
servicio del Marketing

A Gestién
Comercial
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John Chacén
jchacona@utp.edu.pe
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