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=+ Especializacion en Marketing Digital

=+ Mision de Estudios U. Konrad Lorenz,
Colombia m= (opcional)*

=+ Taller Biomimicry

Alex Moran

Graduado de la Maestria en EPGUTP, Chief
Marketing Officer LATAM de GuruSoft Ecuador
y especialista en Marketing de Contenidos y
Branding Design. Le gusta leer y el disefio
grafico.
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“La Maestria en Marketing y Gestion Comercial
esta enfocada en los clientes. Desarrolla las
competencias necesarias de planificacion e
implementacion de estrategias que garantizan
la generacion de valor y el engagement
de nuestros consumidores”

M
ACBSP

Liliana Alvarado, Directora #EPGUTP ACCREDITED




Beneficios de |a Maestria

Accreditation Council For Business

\w, Schools and Programs

’ « Esta Acreditacion Internacional de Estados Unidos garantiza

AC B S P la calidad académica de puestra Escuela, ademas, destaca y

>~~~  promueve la mejora continua de los procesos. Reconoce la

ACCREDITED  gxcelencia en la ensefianza de nuestra Maestria en Marketing
y Gestion Comercial asi como en los programas de negocio en
todo el mundo.

Mas informacion ingresa a:
postgradoutp.edu.pe/acreditacion-acbsp

Especializacion en Marketing Digital en alianza con Netzum
Aprenderads a generar estrategias de marketing digital contemplando canales innovadores
e influencers. Con la especializacién en formato online - asincrénica administraras las
redes sociales (FB, IG y Tiktok), la segmentacion del publico objetivo, la creacién de
campafias digitales y la funcion de un community manager. Ademas entenderas cémo
aporta el trabajo de un influencer en el posicionamiento de una marca. Incluye Certificado
en alianza con Netzum.

Foco en el consumidor

La Maestria forma profesionales que lideran iniciativas enfocadas en la diferenciacion sobre
sus competidores, a través de un diagndstico de la situacion interna y la informacién obtenida
de investigaciones de mercado, insights y conducta del consumidor.

Capacidad analitica y deductiva

La Maestria se enfoca en preparar al participante para la toma de decisiones estratégicas
a través de la gestion de datos, el cuestionamiento de los modelos de negocio y el anélisis
intensivo de indicadores que garanticen el cumplimiento de objetivos y metas.

Comunicacion 360°

El egresado estara en capacidad de generar oportunidades de mercado a través del
uso de dispositivos moéviles y redes sociales, las cuales se han convertido en herramientas
clave para los procesos relacionados con la experiencia del cliente.

Neurociencia aplicada al marketing

La Escuela de Postgrado ofrece a los participantes de esta Maestria un conocimiento
profundo de cémo decide y aprende el consumidor y la importancia de las emociones
en sus decisiones.

Medicion de Competencias

Nos aseguramos de que nuestros estudiantes logren las competencias generales

y especificas ofrecidas en cada Maestria. Cada estudiante recibe un informe personaliza-
do, los que permiten identificar oportunidades de mejora.

Soy Adelberto Muller Caro
Director de Marketing en
Supermercados Peruanos
S.A. Presidente de la Sociedad
Peruana de Marketing

y Director de la Maestria

Maestria en Marketing
y Gestion Comercial

INVESTIGACION E INSIGHTS
DEL CONSUMIDOR

METRICAS DE
TOMA DE DECISIONES MARK%\EJG

DEL CONSUMIDOR

ENTORNO
COMPETITIVO

DIRECCION

4 DECISIONES DE DE VENTAS
GENERACION PRODUCTO

DE VALOR DECISIONES DE
PRECIO - REVENUE
MANAGEMENT

DIRECCION Y GESTION
DE PROYECTOS

INTELIGENCIA PROYECTO DE PLAN

P COMPETITIVA DE NEGOCIOS
SERVICIO DIRECCION DE

AL CLIENTE MARKETING
ENFOQUE EN EL PLAN INTEGRADO
CONSUMIDOR DE MARKETING

BUSINESS MODEL
CANVAS

DIRECCION ESTRATEGICA
DE MARKETING PLAN DE

NEGOCIOS

FIDELIZACION Y
ENGAGEMENT

BRAND MAPS

CUSTOMER
CENTRIC _ INNOVACION Y
NEUROCIENCIA DISENO DE LA DESIGN THINKING
APLICADA AL SOCIAL & MOBILE ESTRATEGIA DIRECCION
MARKETING MARKETING COMERCIAL ESTRATEGICA

DE LA MARCA MARKETING

EXPERIENCIA SOCIAL Y RSC
DEL CLIENTE ENDOMARKETING PLAN DE
NEGOCIOS
INNOVACION,
LIDERAZGO Y
COMUNICACIONES LEGO® EMPRENDIMIENTO PRESENTACIONES

Y PLANNING DISTRIBUCION SERIOUS PLAY® DE ALTO IMPACTO

ESTRATEGICA

START UPS Y NEGOCIACION
EMPRENDIMIENTO




KONRAD
LORENZ

FUNDACION UNIVERSITARIA

Beneficlios
de |la Maestria

Mision Académica
Internacional (Opcional)*
con la Universidad KONRAD
LORENZ de Colombia. ==

Quienes participen de esta Mision podran
especializarse con el Programa de Especializacion
en Psicologia del Consumidor a nombre de
Konrad Lorenz - Colombia.

*La Mision Internacional es opcional y no estéa incluida en el
costo de la Maestria en Marketing y Gestion Comercial.

Mas detalles de
la plana docente

Ingresando a:
— <4 www.postgradoutp.edu.pe/maestrias/marketing-gestion-comercial



https://www.postgradoutp.edu.pe/maestrias/marketing-gestion-comercial?utm_source=brochure&utm_medium=organic&utm_campaign=2022_07_mkt&utm_content=web_2022

Equipo de profesionales

Nuestro estilo Liderazgo que te conectaran con tu futuro

de pensa_miento gue conecta
+ aprendizaje

La Maestria en Marketing y Gestion Comercial de A través de la metodologia LEGO® Serious Play® “Soy Doctora en Administracion y Direccion de Empresas,
la UTP transforma la vision del participante y o se potencia la experiencia en un proceso de U. Politécnica de Catalufia. Vicerrectora Académica
impulsa a desafiar sus limites y plantear cambios formacion y transformacion estratégica, innovador de la UTP, Directora de la Escuela de Postgrado UTP.
para el corto, mediano y largo plazo. y profundamente vivencial, logrando el desarrollo Presidenta del Instituto de Transformacion Digital

de competencias de Liderazgo como Team
Building, Estrategias, Creatividad, Innovacion,
Comunicacion, entre otras.

CC-UNI, Autora del libro “Brainketing” y Local Chair
de la Neuromarketing Science & Business Association.”

Liliana Alvarado

Cercania
a la realidad

Los Simuladores de Negocio tienen la finalidad
de preparar a los profesionales para la toma
estratégica de decisiones con problematicas
reales del mundo empresarial.

Javier Benitez

Méaster en Direccion de Empresa, IE. Autor del libro
“Sé Feliz Gratis”. Es Director de BNI (Asociacion de
Networking Empresarial mas importante del mundo),
Ceo en Sé Feliz Coaching, Socio Director en Alive
(Empresa de Transformacion y Marketing Digital).

Felipe Vanini

Magister Administracion, ESAN. PDD, PAD.
Ingeniero Industrial, UNT. Gerente General
ARAMEUS consultora estratégica en crecimiento.
Fue Gerente General Deprodeca (Gloria), Corp.
Custer (Consumo Masivo) y Layconsa. Gerente
Unidad Negocio/Marketing Supermercados
Peruanos, Axur, TQC y otros.

Mas detalles de
la plana docente

Ingresando a:

—— 4 www.postgradoutp.edu.pe/maestrias/marketing-gestion-comercial
*La Escuela de Postgrado de la UTP se reserva el derecho de hacer cambios en la plana de profesores. =)



https://www.postgradoutp.edu.pe/maestrias/marketing-gestion-comercial?utm_source=brochure&utm_medium=organic&utm_campaign=2022_07_mkt&utm_content=web_2022
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La Creatividad

y la Naturaleza

al servicio del

Marketing y la
Gestion Comercial

Para mas informacion

mp Ver Brochure Aqui



https://www.postgradoutp.edu.pe/sites/default/files/taller_biomimicry_mkt.pdf
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Yackelyn Uculmana
yuculmana@utp.edu.pe

(O 933 861 336

TE CONECTA con tus metas,



